A\ JJW

fil

Jetzt Bewerben

GEMEINSAM MEHR ERREICHEN
Willkommen bei der MDR Media!

Die MDR Media GmbH ist eine hundertprozentige Tochtergesellschaft des Mitteldeutschen
Rundfunks (MDR). Unsere Kernkompetenzen liegen in der Vermarktung von Werbezeiten und
Sponsoring fur Radio und TV. Als FUhrungs- und Finanzholding sind wir zudem die
Dachgesellschaft der MDR Media-Gruppe und steuern fur den MDR eine Vielzahl von
Tochtergesellschaften im Bereich Mediendienstleistungen.

Wir suchen in Erfurt zum nachstmaoglichen Zeitpunkt - befristet fur die Dauer der Mutterschutz /
Elternzeitvertretung (ca. 1,5 Jahre) einen:

Junior-Berater Vertrieb & Digital (Verkauf) m/w/d

WAS ES BEI UNS FUR SIE ZU TUN GIBT:
¢ Pflege und Ausbau von nachhaltigen Kundenbeziehungen einschlie8lich Neukundenakquise
gemald unserer Vertriebsstrategie
* langfristiges, nachhaltiges und erfolgreiches Kundenmanagement durch:
* Erkennen des kundenrelevanten Bedarfs und der Bedarfsweckung
* Losungsorientierte Beratung des Kunden
* Aufbau und Pflege langfristiger und nachhaltiger Geschaftsbeziehungen


https://mdr-media-gmbh.onlyfy.jobs/application/apply/fr4ucu3qtspqanmz1gqhv18m9pirssj

Vertrieb von linearen und digitalen Produkten (Online Audio, Podcast, Voice)

Erstellung von Markt- und Wettbewerbsanalysen sowie Trendprognosen
Weiterentwicklung bestehender Geschaftsfelder und Entwicklung innovativer Produktideen
Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen und strategischer Allianzen

Planung von Vermarktungskonzepten und Umsetzung crossmedialer Kampagnen

WAS SIE IDEALERWEISE MITBRINGEN:

erfolgreich abgeschlossenes Studium der Wirtschafts-, Kommunikations- oder
Medienwissenschaften oder eine vergleichbare kaufmannische Ausbildung
Berufserfahrung im Vertrieb, vorzugsweise digitale Medien (u. a. Online Audio, Podcast)
ausgepragte Kommunikationsfahigkeit, Kundenorientierung, Eigeninitiative und
Ergebnisorientierung

ein ausgepragtes betriebswirtschaftliches Verstandnis

Erfahrungen in der Budget- und Forecastplanung sind winschenswert

Sehr gute Deutschkenntnisse sind zwingend erforderlich - mindestens auf dem Niveau B 2
team- und erfolgsorientierte Arbeitsweise

DAS WUNSCHEN WIR UNS:

Sie denken aus Sicht des Kunden, sind versiert im Umgang mit Marktpartnern und haben
Freude an der Entwicklung von crossmedialen Verkaufsstrategien im Audio- und TV-Bereich
in einem modernen Medien-unternehmen.

WAS SIE VON UNS ERWARTEN DURFEN:

moderner und sicherer Arbeitsplatz mit attraktiver Vergitung in einem standig wachsenden
Medienunternehmen mit flachen Hierarchien und offener Kommunikation
personliche Einarbeitung und Begleitung im Team

attraktive leistungsgerechte Vergutung

Bereitstellung eines Dienstwagens auch zur privaten Nutzung

flexible Arbeitszeiten im Gleitzeitmodell mit der Méglichkeit mobilen Arbeitens

30 Tage Urlaub bei einer 5-Tage-Woche und zusatzlicher freier Tag an Heiligabend und
Silvester

Vielzahl an Fortbildungs- und Entwicklungsmaoglichkeiten

weitere Corporate Benefits wie Zuzahlung Jobticket, kostenfreie Parkmaoglichkeiten,
Getranke, Teamevents, Ticketplus-Card

SIE SIND INTERESSIERT?

Es handelt sich um einen teilzeitgeeigneten Vollzeitarbeitsplatz mit 39 Wochenstunden in Erfurt.
Die MDR Media GmbH fordert die Gleichstellung aller Beschaftigten. Schwerbehinderte Menschen
werden bei gleicher Eignung bevorzugt berucksichtigt, soweit nicht in der Person der anderen
Bewerber (w/m/d) liegende Grunde von gréRerem rechtlichem Gewicht entgegenstehen. Eine
Schwerbehinderung/Gleichstellung bitten wir zur Wahrung lhrer Interessen bereits in der
Bewerbung mitzuteilen und entsprechend nachzuweisen.



Wenn Sie sich in diesem Profil wiedererkennen, freuen wir uns Uber Ihre aussagekraftige
Bewerbung, mit der Angabe des frihestmoglichen Eintrittstermins und lhren

Gehaltsvorstellungen Uber den Button des Bewerberportals Onlyfy (siehe Homepage
www.mdrmedia.de/karriere) oder per E-Mail an: karriere@mdrmedia.de

MDR Media GmbH - Erich-Kastner-Str.1b - 99094 Erfurt

Jetzt Bewerben



https://www.mdrmedia.de/karriere
https://mdr-media-gmbh.onlyfy.jobs/application/apply/fr4ucu3qtspqanmz1gqhv18m9pirssj

